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EKSPORT & 
INTERNATIONALISERING

FAST-TRACK TIL NYE MARKEDER

Strategisk og operationel assistance i internationale markeder
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Rådgiver

INTERNATIONALT RÅDGIVNINGS OMFANG

Konsulenten

12 INTERNATIONALE RÅDGIVERE

5000 IIB ACREDITTEDED ADVISORS
Institute of independent business

PRAKTISK RÅDGIVNING DER SKABER VÆRDI

A. Lokal ekspertise & Global rækkevidde
B. Strategisk & operationel tilgang
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Rådgivning

SERVICE FORMAT

Interim Management

Advisory Board

Projekter

Innovation Mgmt.

INNOVATION
EXCELLENCE

POC
(Proof-Of-Concept)

Innovation Pipeline

TOOL BOX

Ideation

Commercial Roadmap

COMMERCIAL
EXCELLENCE

Sales Excellence

Go-To-Market Plan

TOOL BOX

Market testing

Sourcing & SCM

BUSINESS
EXCELLENCE

Operational Excellence

Digitalization

TOOL BOX

Strategy & Capital

Foredrag/indlæg

Workshops

VIRKON LEVERANCE OG SERVICE FORMAT
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 Etablering på nye markeder
 Klar til Eksport
 Vækst via Eksport
 Internationalisering i praksis
 Going global – starting small

Internationalisering

I

praksis

Markedsvalg

Value 
proporsition

Forretnings 
model

Service

Kanalstrategi

IPRLogistik

Marketing

Økonomi

Organisation

Kultur

VIRKON YDER RÅDGIVNING OG PRAKTISK ASSISTANCE
TIL ETABLERING I ALLE MARKEDER.

INTERNATIONALISERING & EKSPORT
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ACCELERATION

HURTIGERE VEJ TIL VÆKST

INNOVATION MANAGEMENT

BUSINESS DIGITALIZATION 

VALUE CHAIN OPTIMIZATION

CAPITAL MANAGEMENT

GO TO MARKET  POWER

SALES CULTURE & LEADERSHIP

MARKET PRIORITIES

FINANCIAL PLATFORMCOMMERCIAL POWER

INNOVATION DISCOVERY & ENABLEMENT
QUALIFICATION OF INCUBATIONS
COMMERCIALIZATION IMPACT
INNOVATION PRIORITIES

INNOVATION PIPELINE QUALITY

INNOVATION CULTURE

FUTURE GROWTH PLATFORMS

PERFORMANCE KPI PRIORITIES
SOURCING ASSESSMENT
FINANCIAL REQUIREMENT
VALUE TRACKING

PERFORMANCE IMPROVEMENT
MARKET HOT-SPOT ASSESMENT
KICK-START IN NEW MARKETS
COACHED&MANAGED SALES LEADERSHIP
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EKSPORT ”FAST TRACK” – PROGRAM, COACHED & GUIDED

1

2

3ACCELERATOR KICK START 1 DAG

ACCELERATOR STRATEGY 4 DAGE

SALGS VÆKST AKTIVITET 3-6 M

A: OPGAVE RAMMER
B: RESURSE VURDERING
C: PARETO INDSATSER
D:FÆLLES MÅL

A: SALGS VÆRKTØJS KASSEN
B:  IDENTIFIKATION AF HOT-SPOTS
C: GTM – AKTIVITETS PLAN
D:MARKETING INDSATSER

DK
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ASIAN Services – en særlig mulighed

KINA  & ASIEN → EUROPE

• Markedstest i EU

• Innovationssamarbejde

• Leverandør parathedsvurdering

• Etablering af selskab i EU

• Udarbejd GTM strategi & plan

• Implementering af GTM plan

• Opstart af forretning (handel) i EU

• Managed Sales i Europa

DANMARK → KINA & ASIEN

• Vurdering af product sourcing muligheder

• Outsourcing vurdering & partner identifikation

• Etablering af selskab(er) i Asien

• Udarbejd GTM strategi & plan

• Implementering af GTM plan

• Lokal repræsentation i Asien

• Opstart af forretning (handel) i Asien

http://new.virkon.dk/wp/?p=533
http://new.virkon.dk/wp/?p=533
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VIRKON

Thorsgade 5

5000 Odense C

Denmark. www.virkon.dk

MICHAEL PLOUGMANN
PARTNER & ACCELERATOR

mip@virkon.dk
20254812

http://www.virkon.dk/
mailto:mip@virkon.dk

