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Vaekst via Eksport og Internationalisering

Workshops og foredrag

Etablering pa nye markeder | serigst omfang, kraever kompetent opmaerksomhed pa
en rekke omrader, der fordrer lokalt knowhow, erfaring og tilstedeveerelse.

Selv om informationer om forskellige forhold er re-
lativt let tilgeengelige, og der er mange udbydere af
hjeelpeprogrammer, er det evnen til at fa tingene gjort
pa den rette mdde - implementeringen — der er den
kritiske succes parameter i ethvert marked.

Adgang og dbninger til nye markeder kan opsta tilfeel-
digt, via eksisterende kunder eller fokuseret beslutning.
Uanset af hvilken arsag | far gje pa et marked skal for-
retningsrammerne, der matcher ambitionerne skabes.

Virkon har udviklet nogle workshops og foredrag, der
fokuserer pa at give jer inspiration og veerktgjer for at

Workshop | - Klar til eksport

Workshop der szetter scenen for jer og giver jer over-
blik over de forhold og temaer, der skal indarbejdes i
jeres plan for en god start og et godt fundament for
udvikling af jeres forretning via eksport.

Workshoppen introducerer de vigtigste generelle

kunne etablere eller justere de ngdvendige rammer
og planer. Ngglepersoner fra virksomheden kan del-
tage i disse individuelt, eller vi kan afholde specifikke
workshops for jeres virksomhed.

temaer i international handel, fokuserer pa afsaetning
og de veerktgjer og statteprogrammer, der kan saette
jeres virksomhed i gang.

[ farinspiration, guide og gode rad til selv at etablere en
praktisk, realiserbar eksportplan for jeres virksomhed.

Workshop Il - Internationalisering i praksis

| denne workshop introducerer vi temaer og metoder,
der kan anvendes for at nd til det naeste niveau af vaekst
uden for DK og ser pa optimering af afseetning og kon-
kurrenceevnen, samt de resurser | skal optimere, for at
fortsaette en profitabel udvikling af forretningen.

| far inspiration og metoder til udvikling og implemen-
tering af en egentlig eksportstrategi og fundament til at

Hvordan vi ggr det

Vi gar praktisk til veerks - og med afszet i teorier og
erfaring om international forretningsudvikling og
handel kommer vi igennem de vaesentlige elemen-

inkludere eksport og internationalisering som en aktiv
del af jeres forretningsplan og implementering heraf.

| far mulighed for at skabe og diskutere elementer i je-
res egen eksportplan og stifter neermere bekendtskab
med kanalmodeller, international sourcing, gkono-
misk evaluering og konkrete stgtteprogrammer.

ter i et eksportforberedelses forlgb og skabelsen af
en eksportplan.
I workshops gennemgas essensen af Strategi, Markeds
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Rddgivning der virker



/ Rédgivning der virker

konkrete udfordringer og muligheder og diskuterer i
feellesskab mulige lgsninger. Vi laegger seerligt fokus
pa de praktiske dele af den overordnede internationa-
liserings proces.

modeller og afsaetningsteori - vi afdaekker interne og
eksterne barrierer, anviser mulige Igsninger og giver
vejledning til etablering og implementering af eks-
portplanens elementer. Undervejs inddrager vi jeres

@ Phase 2

@

Phase 1 : " Phase 3
The Process... Anahac I
& ! Make ! Prepare and
1 Business Case ! mobilize
(prospect) ! !

Udbytte

Udbyttet fra en workshop er inspiration og vaerktg;j til
at etablerer og implementere jeres egen eksportplan
eller internationaliseringsforlab og foreget kendskab

til handtering af de handels- og kulturudfordringer i

meder i implementeringen.

Priser

KLARTIL EKSPORT (3 timers workshop, op til 20 deltagere)

INTERNATIONALISERING | PRAKSIS (3 timers workshop, op til 15 deltagere)

GOING GLOBAL - Foredrag (1 time op til 100 Deltagere)
Deltagelse hos Virkon (se www.virkon.dk/event)

Alle workshops kan skraeddersys til enkelt virksomheder og organisationer

Alle priser er eksklusive moms

Om virkon

Virkon leverer praktisk radgivning, der
virker indenfor de fleste erhvervs omra-
der. Vi har en intern struktur, der sikrer
hgj kvalitet, effektiv opgave lgsning og
lave omkostninger. Kunder har adgang
til Virkon's samlede kompetencer, der
kan anvendes af alle radgivere pa en-
hver opgave. Virkon kombinerer rele-
vant og aktuelt kendskab til god lgsning
af virksomheders udfordringer og ud-
viklingsbestraebelser. Med unik erfaring
og adgang til et aktivt globalt netvaerk
af kolleger, sikrer Virkon umiddelbar ad-
gang til specielle kompetencer og helt
specifik opgavelgsning, der udferes ef-
fektivt og professionelt.

Virkon arbejder i synergi med de eksi-
sterende stgtteprogrammer, der udby-
des og vi har indgdende kendskab til
bade de gkonomiske stgtteordninger
og vidensprogrammer der udbydes. Vi
samarbejder sadledes at kundens kend-
skab, udbytte og anvendelse af disse
programmer optimeres.

Virkon er finansieringsradgiver og Ka-
pitalcoach under KGR programmet, og
kerer en raekke eksport og internationa-
liserings workshops og foredrag.

Virkon Ré&dgivere har seerdeles hgijt
kompetence niveau og mange ars er-
hvervserfaring som specialister og top-

| sparer tid og penge og bliveristand til at drage fordel
af virksomhedens vaekst muligheder ved at begynde
tidligere og bedre.

................. 8.000,00 kr.
................. 8.000,00 kr.
................. 5.000,00 kr.
................... 500,00 kr.

ledere i mange brancher og markeder,
bade nationalt og internationalt. Alle er
akkrediterede af IIB (Institute for Inde-
pendant business), der fokuserer pa og
forsker i virksomheders udfordringer og
udvikling pa globalt plan. Radgiverne
indgar herudover ogsa i det aktive IIB
netvaerk med ca. 5.000 radgivere med
tilsvarende baggrund. Virkon har sa-
ledes unik mulighed for at bringe god
radgivning videre ud i praktisk imple-
mentering. Radgiverne arbejder lands-
deekkende og har alle godt kendskab til
de offentlige og faglige organisationer,
der samarbejdes med.
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